
关于河南省农资流通协会与河南经济报社联合开展

“2011年度河南省农资流通企业”评选活动的通知

为反映我省农资流通行业现状，展现企业风采，树立优秀典型，推进我省农资行业健康有序发展，河南省农业生产资料流通协会和河南经济报社特组织我省农资企业进行2011年度河南省“综合竞争力二十强”、“优秀农资经销商”、“质量、服务诚信示范单位”评选活动。活动本着“公平、公正、公开、自愿”的原则，坚持政府引导，企业参与，行业协会推荐，以公益性服务为主，不收取参选单位任何费用。在河南省境内注册并从事肥料、农药商品经营的企业，只要符合主体资格要求、产品质量要求、行为规范要求和诚信制度建设等方面要求，都可参与评选活动。河南省农资流通协会将为评选出的优胜单位颁发证书，并通过《河南经济报》等媒体向社会公布。
一、评选奖项

1、“综合竞争力二十强”

2、“优秀农资经销商”

3、“质量、服务诚信示范单位”

二、评选方法

1、2011年度河南省农资企业“综合竞争力二十强”的评选，由各经销商自行申请填写《经销商申请表》（注：①销售数据、年度财务报表②营业执照、企业法人身份证复印件③企业简介）。

2、2011年度河南省“优秀农资经销商”的评选，由各经销商自行申请和各级供销社（或者相关单位）推荐产生，名额不限定；各经销商和推荐单位填写 《经销商申请表》和《推荐表》（注：①销售数据、年度财务报表②营业执照、企业法人身份证复印件③企业简介）。

3、2011年度河南省“质量、服务诚信示范单位” 的评选，由各经销商自行申请和各级供销社（或者相关单位）推荐产生，名额不限定；各经销商和推荐单位填写 《经销商申请表》和《推荐表》（注：①销售数据、年度财务报表②营业执照、企业法人身份证复印件③企业简介）。

三、评选组织

省农资流通协会和河南经济报社联合组织，成立专家组，根据提申报材料进行审核、评议。

四、参评经销商条件
    所有经工商部门注册的农资流通经销商且同时符合下列条件者，均有资格参加此评选活动。

1、具有三年及以上经营农资法人资格的经销商，经销商性质不限。

2、经销商要如实填报《经销商申请表》。
2、提供有效的经销商营业执照及法人身份证复印件各一份。经销商经营范围包括销售化肥、农药等农资商品，经销商注册地点不限。
3、无消费者不良投诉记录，在各级监督部门检查、抽查活动通报及公开媒体上无不良记录。
五、填报要求
1、参评经销商要如实填报《经销商申请表》。

2、提供有效的经销商营业执照及法人身份证复印件各一份。

3、提供本单位2011年度年报（损益表）并加盖公章确认。
六、申报时间
2011年12月30日前，参评经销商可直接向协会提交申报材料，逾期将视为自动放弃。
七、申报方式

所有参评经销商须将参评资料以传真、电子邮件、通信方式发至河南省农业生产资料流通协会秘书处。

传真：0371-65832126；

邮箱：nzltxh @163.com；

通讯地址：郑州市纬五路12号供销大厦8䥼省农资流通协会秘书处，邮编：400053；

联系人和电话：杨善芝、许明宗、闫婷婷  60278668

附件：

1、《2011年度河南省农资流通企业综合竞争力二十强申请表》
2、《2011年度河南省优秀农资经销商推荐表》
3、《2011年度河南省农资流通企业质量、服务诚信示范单位推荐表》

河南省农业生产资料流通协会

二0一一年十二月十四日
附件1、
2011年度河南省农资流通企业

综合竞争力二十强单位

申请表

经销商名称：                   

法人代表：                     
填表日期：                     
   [河南省农业生产资料流通协会秘书处制]

填  表  说  明

1、参评经销商条件：

（1）以农业生产资料销售为主营业务，经工商行政管理部门登记注册，实行独立核算、自负盈亏、独立承担民事责任的农资经销商（经销商性质不限）。

（2）营业执照注册地点不限。

2、请在“□”上打勾，在“      ”上填写文字。

3、请提供以下证件或材料：

（1）经销商营业执照及经销商法人身份证复印件各一份。

（2）提供本企业2011年度的年报《损益表》并加盖公章确认。

（3）提供农资商品质量责任书的复印件。

4、协会将对所有参评企业的资料严格保密，未经经销商许可绝不向第三方透露。

第一部分  经销商申请表

	经销商全称
	　

	注册地址
	　
	成立时间
	　

	法人代表
	　

	经营范围
	　　

	通讯地址
	　　

	邮政编码
	
	联 系 人
	

	电    话
	　
	传    真
	　

	邮    箱
	　
	QQ
	　

	经销商组织形式
	合伙企业□      个人独资企业□

	连锁网络建设
	配送中心（  ）个    网点（  ）个  

	2011年度  
	销售收入（万元）
	
	（经销商加盖公章）



	
	销售化肥（万吨）
	
	


第二部分  经销商自身建设情况

1、是否建立“两账两票、一卡一书” 制度
是：□ 否：□

（即农资商品进销货登记账及发票、农资商品质量信誉、农资商品质量责任书） 

2、是否建立了用户服务系统     是：□  否：□

（如800免费服务热线）

3、客户信赖度调查：

①客户满意率：
90%以下□
90-95% □
95%以上□

②客户投诉率：
10%以上□   5%-10%□
5%以下□

③售后问题解决率： 90%以下□    90-95%□ 
95%以上□

4、是否与各连锁网点实现联网经营
是：□  否：□

5、是否建立商品管理制度：     是：□  否：□

附件2、
2011年度河南省优秀农资经销商

推荐表

经销商名称：                   

法人代表：                     
填表日期：                     
    [河南省农业生产资料流通协会秘书处制]

第一部分  “优秀农资经销商”推荐表

	经销商全称
	　

	注册地址
	　
	成立时间
	　

	法人代表
	　

	经营范围
	　　

	2011年度  
	销售收入（万元）
	

	
	销售化肥（万吨）　
	　

	推荐理由
	

	（推荐单位加盖公章）


                             填写日期：   年  月  日

第二部分  经销商申请表

	经销商全称
	　

	注册地址
	　
	成立时间
	　

	法人代表
	　

	经营范围
	　　

	通讯地址
	　　

	邮政编码
	
	联 系 人
	

	电    话
	　
	传    真
	　

	邮    箱
	　
	QQ
	　

	经销商组织形式
	合伙企业□    个人独资企业□

	连锁网络建设
	配送中心（  ）个  ②网点（  ）个  

	2011年度  
	销售收入（万元）
	
	（经销商加盖公章）



	
	销售化肥（万吨）
	
	


第三部分  经销商情况

1、是否建立“两账两票、一卡一书”制度
是：□  否：□

（即农资商品进销货登记台账及发票、农资商品质量信誉、农资商品质量责任书） 

2、是否建立了客户服务系统
是：□  否：□

（如800免费服务热线等）

3、客户信赖度调查：

①客户满意率： 90%以下□   90-95% □  95%以上□

②客户投诉率：  10%以上□   5%-10% □  5%以下□

③售后问题解决率： 90%以下□ 
90-95% □ 
95%以上□

4、是否与各连锁网点实现联网经营   是：□  否：□

5、是否建立客户管理制度：    是：□  否：□

附件3、
2011年度河南省农资流通企业

质量、服务诚信示范单位
推荐表

经销商名称：                   

法人代表：                     
填表日期：                     
[河南省农业生产资料流通协会秘书处制]

第一部分  “质量、服务诚信示范单位”推荐表

	“示范单位”全称
	　

	注册地址
	　
	成立时间
	　

	法人代表
	　

	经营范围
	　　

	2011年度  
	销售收入（万元）
	

	
	销售化肥（万吨）　
	　

	推荐理由
	

	（推荐单位加盖公章）


                     填写日期：   年  月  日

第二部分  经销商申请表

	经销商全称
	　

	注册地址
	　
	成立时间
	　

	法人代表
	　

	经营范围
	　　

	通讯地址
	　　

	邮政编码
	
	联 系 人
	

	电    话
	　
	传    真
	　

	邮    箱
	　
	QQ
	　

	经销商组织形式
	合伙企业□      个人独资企业□

	连锁网络建设
	配送中心（  ）个   网点（  ）个  

	2011年度  
	销售收入（万元）
	
	（经销商加盖公章）



	
	销售化肥（万吨）
	
	


第三部分  经销商情况

1、是否建立“两账两票、一卡一书”制度
是：□  否：□

（即农资商品进销货登记账及发票、农资商品质量信誉、农资商品质量责任书） 

2、是否建立了用户服务系统      是：□  否：□

（如800免费服务热线）

3、客户信赖度调查：

①客户满意率： 90%以下□
90-95%□ 
95%以上□

②客户投诉率：
10%以上□ 
5%-10%□
5%以下□

③售后问题解决率：  90%以下□ 
90-95%□ 
95%以上□

4、是否与各连锁网点实现联网经营
是：□  否：□

5、是否建立客户管理制度：    是：□  否：□
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